RANCANG BANGUN EBISNIS

Kapan Kita Membutuhkan Website ?
Apakah kita sudah benar-benar siap untuk membangun sebuah strategi e-biz kita ? Sebelum melangkah, sebaiknya diperhitungkan terlebih dulu apakah bisnis Anda benar-benar membutuhkan sebuah website. Dengan melakukan pengetesan terlebih dahulu kita dapat melihat permasalaan sebenarnya lebih mudah.  Berikut beberapa pertimbangan yang dapat menunjukkan perlu tidaknya bisnis kita memiliki website. Memberi tanda pada situasi yang paling sesuai dengan kondisi sekarang akan memudahkan dalam mengevaluasi dan menentukan apa yang menjadi kebutuhan kita.
1. Pesaing Anda telah online lebih dahulu dengan sebuah website dan Anda yakin bahwa keberadaan online mereka telah membuat bisnis menjadi lebih buruk bagi Anda.
2. Konsumen dan prospek terbaik Anda adalah web-savvy. Anda yakin bahwa mereka menggunakan internet untuk ;
a. Sumber informasi yang dapat menolong mereka dalam keputusan pembelian,
b. Kontak melalui Website yang menyediakan custumer support, atau
c. Melakukan pembelian.
3. Bisnis Anda memperoleh keuntungan dari berkomunikasi dengan para konsumen dan prospeknya dalam kondisi 24/7, di mana konsumen dapat melihat secara lansung spesifikasi produk, daftar harga, informasi promosional dan sebagainya.
4. Aktivitas pemasaran bisnis Anda akan lebih sukses dengan adanya sebuah Website. Terbukanya kesempatan untuk mensponsori grup diskusi, mengumpulkan input dari konsumen dan prospek dengan menggunakan online minipolls, menarik pihak-pihak lain ke website Anda untuk mendapatkan informasi terlengkap dengan mudah, dan sebagainya.
5. Bisnis anda akan memperoleh keuntungan direct sales dan distribusi. Beberapa konsumen mengetahui betul apa yang mereka ingin kan dan kapan mereka memerlukan nya . Dari pada mendorong mereka untuk mendatangi outlet penjualan. Anda atau menunggu sampai sales representative dating untuk mengambil pesanan mereka , bukankah akan lebih mudah bagi mereka dengan mengunjungi website anda dan memerlukan pemesanan langsung ?
6. Produk anda termasuk tipe produk yang sangat terdukung oleh promosi dan atau penjualan online. Produk-produk seperti ini adalah produk-produk yang sangat familiar dan penuh dengan informasi sehingga sangat cocok dengan web. Unik, karna bukan dari bagian produk yang membutuhkan sentuhan langsung konsumen, produk seperti ini kurang sesuai dengan web.
7. Aliansi bisnis anda mengharuskan adanya sebuah website . Banyak usaha saat ini merupakan bisnis virtual, suatu kumpulan nilai yang menciptakan aktivitas-aktivitas tersebar di seluruh Negara , akankah kolaborasi dan komunikasi bisnis akan meningkat bila suplier dan subkontraktor dapat berkomunikasi langsung dengan anda melalui website ? 

