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1. CPL-01.Mampu memahami dan menerapkan dan iaan.
2. CPL-05. Mampu k per lahan dan p lian infrastruktur TI, arsitektur jaringan, layanan fisik dan cloud, menganalisa konsep identifikasi,
otentikasi, otorisasi akses dalam konteks melindungi orang dan perangkat.

3. CPL-06.Mampu memahami dan menerapkan kode etik dalam melakukan riset sistem informasi, penggunaan informasi dan data pada perancangan, implementasi, dan
penggunaan suatu sistem.

tentang

1. Mampu membentuk keperibadian dan tingkah laku serta manajemen konflik (CPL 01, CPLO5, CPLO6)
2. Mampu membentuk penyelesaian masalah dan motivasi (CPLO5, CPLO6)

3. Mampu membentuk kepemimpinan dan komunikasi (CPLOS, CPLO6)

4. Mampu membentuk kerjasama tim (CPLO5, CPLO6)

Mata kuliah Enabling Skill merupakan salah satu matakuliah wajib yang bisa diambil mahasiswa semester 6. Mata kuliah ini bertujuan untuk membentuk mahasiswa agar memiliki keperibadian yang kuat,
kemampuan 1en konflik, 1 masalah dan motivasi, kepemimpinan yang efektif, serta kemampuan komunikasi dan kerjasama tim yang baik.

1 dalam penyels

1. Pembentukan keperibadian, tingkah laku, dan manajemen konflik.
2. Penyelesaian masalah dan motivasi.

3. Pembentukan kepemimpinan dan komunikasi.

4. Pengembangan kemampuan kerjasama dalam tim.
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2. Jurnal pendukung

Software:
Powerpoint, Pdf, MS Word, Google form, Sugar CRM, Vtiger, Oddo CRM

Hardware:
LCD & Projector
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